
セミナー詳細・お申込は、ホームページからでもご利用可能です。 TAP実務セミナー

『事業承継』をテーマにしたセミナーは全国で開催され、国も事業承継税制等により支援に動いています。しか
し、現場では遅々として事業承継が進まず経営者の高齢化が進んでいます。また、事業承継を断念し廃業する事
業体も増加しており「大廃業時代」という言葉まで生まれました。
これは、事業承継・M&Aを決定した経営者に対して各ツール（法務・税務）を提案する専門家は数多くいても事
業承継の意思決定を行う現場に寄り添う人材がいないことが大きな要因です。経営者は承継先として親族、社
内、取引先からM&A・廃業まであらゆる選択肢を同時に検討する必要がありますが、その各選択肢におけるメ
リット・デメリットを横断的に提示出来る人材が不足しています。
そこで、今回の連続講座は経営者の事業承継の意思決定に寄り添う横断的な視野を持つ人材の養成をゴールと
して、事業承継のトップランナーの講師陣にご講演いただきます。

事業承継は自由にデザインできる

５人のプロから学ぶ！
事業承継「実践力」養成講座

－現場の実務から知る、最先端の事業承継コンサルティング－

全５講座

「特例事業承継税制」の最適な活用法

中小企業におけるM&Aの意思決定プロセス

「明るい廃業®」の進め方～赤字企業の事業承継戦略～

※一講座ごとの単独申込みも可能です。

株式信託で親族内承継からＭ＆Ａまで
変幻自在な事業承継を実現する

東京定額制クラブ会員、ＴＡＰ実務セミナー利用券使用、ＴＡＰチケット10使用
ＴＡＰ実務家クラブ会員
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会　場 定　員

受講料

TAP高田馬場 各講座60名様
時　間 全日13:30～16:30

各講座25,000円／全講座一括100,000円

５人のプロから学ぶ！事業承継「実践力」養成講座＜全５講座＞　受講申込書

9月17日（火）

（価格は全て資料代、税込表記です。） 利用券番号 単独申込 全講座一括申込

□¥25,000

□¥100,000

単独申込みより

¥25,000お得！
□¥25,000
□¥25,000

第1
講座
第2
講座
第3
講座
第4
講座
第5
講座

10月1日（火）
10月15日（火）

□¥25,000
□¥25,000

11月5日（火）
11月19日（火）

事業承継は自由にデザインできる
「特例事業承継税制」の最適な活用法
中小企業におけるM&Aの意思決定プロセス

「明るい廃業®」の進め方～赤字企業の事業承継戦略～
株式信託で親族内承継からＭ＆Ａまで変幻自在な事業承継を実現する

第１講座｜9/17（火）

第2講座｜10/1（火）

第3講座｜10/15（火）

第4講座｜11/5（火）

第5講座｜11/19（火）



第1講座 事業承継は自由にデザインできる
【日時】

株式会社経営承継
代表取締役

幾島 光子 氏

（１）早期の準備
（２）経営者・経営者家族・関係者の想いの実現
（３）複数の事業承継プランのご提案からの選択
（４）専門家への依頼と中立性の担保

幸せな事業承継のための４つのポイント１
（１）経営者の希望の顕在化・意思決定の促進
（２）経営者家族・関係者へのインタビューの実施
（３）セカンドライフプランニングの必要性
（４）事業承継プランの設計
（５）各専門家へのコーディネート

事業承継ファシリテーターの役割2

2019年9月17日（火） 13:30～16:30 (受付開始30分前)

新潟大学法学部卒業。大手会計事務所における会計コンサルタント、会計事務所に対するIT戦略コンサ
ルタントを経て、大手人材紹介会社に転職。エグゼクティブクラスの採用を担当し、のちに流通・小売専
門の人材紹介会社においてエグゼクティブ部門の立上げに参画。年間400名の転職希望者との面談を
実施した。2011年、日本で初めて中小企業の事業承継に関わる後継者紹介サービスを始め、2014年に
事業承継専門の人材紹介会社である株式会社経営承継を設立、そのサービスの失敗から、事業承継コン
サルティングlegato®（レガート）を開発。昨年よりlegato®を実践するための養成講座を開催。
保有資格：2010年 ターンアラウンドマネージャー認定（金融検定協会）／2013年 事業承継アドバイ
ザー取得（金融検定協会）／2014年 相続診断士（一般社団法人相続診断士協会）／2015年 事業承継
士取得（一般社団法人事業承継協会）／2016年 心理カウンセリング１級・コーチング１級取得（コミュ
ニケーション能力開発機構）

第2講座 「特例事業承継税制」の最適な活用法
【日時】

株式会社ブレインズアクト
代表取締役

横川 雄一 氏

（１）一般措置と特例措置の違い
（２）申請のビフォアー・アフターでなすべきこと
（３）事業承継税制のメリット・デメリット
（４）事業承継税制の活用事例(贈与税・相続税）

事業承継税制の概要とメリット・デメリット１
（１）特例措置の創設でこう変わった
（２）特例承継計画の提出動向と提出の最適なタイミングとは？
（３）特例事業承継税制申請の際に注意すべきこと
（４）こんな会社が特例事業承継税制を活用している

特例事業承継税制の最適な活用法2

2019年10月1日（火） 13:30～16:30 (受付開始30分前)

豊富な経験に基づく実務家として対象企業のニーズにあわせた事業承継対策の立
案と実行を多数手掛ける。後継者不在の中小企業のＭ＆Ａから組織再編、経営承継
円滑化法の申請バックアップまで幅広いコンサルティングを行っている。法人会等
の中小企業向けセミナーから税理士会等専門家向け研修会などにおける講師実績
も豊富。

第3講座 中小企業におけるM&Aの意思決定プロセス
【日時】

かえでファイナンシャル
アドバイザリー株式会社　代表取締役
公認会計士・税理士・MBA
（米国サンダーバード国際経営大学院）

佐武 伸 氏

（１）後継者不足
（２）厳しい経営環境
（３）経営戦略としてのM&A

１ なぜ中小企業のM&Aが増えているのか
（１）創業社長の悩み
（２）家族・社内・取引先の事業承継への思い
（３）会社を売却するという決断
（４）条件・雇用・会社の存続、発展

経営者のM&Aに至る決断2

2019年10月15日（火）13:30～16:30 (受付開始30分前)

朝日新和会計社（現あずさ監査法人）にて、銀行、メーカー、ガス会社などの法定監
査、M&A関連業務に従事。その後、奥田公認会計士事務所にて大手企業の税務コン
サルティング、オーナー経営者の相続対策、事業再生、グループ組織再編など多数の
プロジェクトに関与した。平成17年株式会社サンベルトパートナーズ（現かえで
ファイナンシャルアドバイザリー）設立、現在に至る。平成25年かえで税理士法人・
かえで監査法人設立 同社代表社員就任、現在に至る。

第4講座 「明るい廃業®」の進め方 ～赤字企業の事業承継戦略～
【日時】

株式会社新生銀行
事業承継金融部長

舛井 正俊 氏

なぜ、今「廃業支援」なのか　～現状と今後の課題～１
新事業承継スキーム「廃業支援型バイアウト®」とは
～事業価値が見込みづらくてもＭ＆Ａの対象となる!?～

2

事例紹介　～明るい廃業で新たな未来を～3
事業承継百貨店とは　～事業承継は総合力～4
まとめ　～経営者のために税理士・会計士と金融機関ができること～5

2019年11月5日（火） 13:30～16:30 (受付開始30分前)

1990年日本長期信用銀行（現 新生銀行）に入行。1995年より債権回収業務、
1999年より債権投資業務に従事し、金融の立場から中堅・中小企業の債務整理
や事業再生を支援。2007年より新生銀行クレジットトレーディング部長とし
て現在の事業を推進。2015年より新生インベストメント＆ファイナンス株式
会社の専務取締役を務め、2017年より現職を務める。

第5講座 株式信託で親族内承継からＭ＆Ａまで変幻自在な事業承継を実現する
【日時】

スリーナインコンサルティング株式会社
代表取締役
青山誠司法書士事務所　代表司法書士

青山 誠 氏

（１）ご存じですか？経営者の高齢化＝会社ストップの危機？！
（２）すべての企業が抱える株式を所有権で保有するリスクとは？
（３）既成概念を覆す株式信託の仕組みとは？
（４）株式信託でお試し事業承継とは？時間稼ぎしながら事業承継とは？

事業承継における新たな革新的ツール株式信託とは？１

（１）株価高くても株式信託で会社の実質支配権を先渡しが可能！
（２）株価低くても株を渡さない経営者にお勧め逆・株式信託！
（３）経営者が認知症になってもM&Aで株式譲渡契約を交わすには？

親族内承継からM&Aまで株式信託により為し得る世界とは？2

（１）事業承継の入口（意思決定）から出口（セカンドライフ）戦略
（２）スペシャリストでいくか？ゼネラリストでいくか？

事業承継の決断を促しコンサルティング報酬をもらう秘訣は？3

2019年11月19日（火）13:30～16:30 (受付開始30分前)

地主や資産家との円滑なコミュニケーション力を活かした営業を武器に、司法書士の枠を超え
た資産・事業承継コンサルティングを展開。特に民事信託や一般社団法人等の最新スキームを活
用した複合的な提案は、相続以前の資産管理においても効果を発揮し、複数世代にわたった長期
的な相談業務を多数獲得し成功を収めるほか、「再婚信託」「ジィジとバァバのお孫さん応援信
託」「隠居信託」（商標登録済み）の新しい信託商品を開発するなど、民事信託の実務の第一線で
活躍中。その他、不動産事業者や金融機関・士業等を対象に民事信託・家族信託をテーマにした各
種セミナーを各地で開催し、わかりやすさと納得感で大好評を得ている。


